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Intro

• Bienvenidos al maravilloso mundo de la selección de terrenos 

eólicos, donde los metros cuadrados valen más que el litio



Adaptación al 
marco (real) 
regulatorio 
local

• No todo el planeta funciona 

como tu país

• Cada comunidad autónoma 

tiene su propia versión del 

Monopoly eólico

• Mapas de restricciones: te 

salvarán de perder la cabeza



¿Presentación pública o 
negociación privada? (o ¿corto el 
cable verde o el azul?)

• "La estrategia depende del contexto 

local y la sensibilidad del proyecto"



La lista de la compra 
eólica

• Lista: 

• Conexión a red de distribución o transporte (acuerdo 
promotores)

• Subestación eléctrica promotores

• Línea de evacuación

• Subestación de parque

• Red eléctrica interior (soterrada)

• Acceso rodado

• Viales interiores

• Aerogeneradores



Conexión a red de distribución o 
transporte y Subestación eléctrica 
promotores
(acuerdo promotores)

• Sin acuerdo no hay (concesión) de 
autorización administrativa previa para el 
parque

• RD 1955/2000 artículo 123

• Difícil negarse a un acuerdo equilibrado en 
reparto de costes…

• pero ¿y de plazos?

https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2000-24019&p=20221019&tn=1#a123


Línea de 
evacuación

• Diseño “con cintura”

• Evitar tocar los centros de las parcelas

• Mayor mentalidad de expropiación que en los parques



Subestación de parque 
& Red eléctrica 
interior (soterrada)

• Ingeniería manda (y cambia de opinión)

• Ojo no limitar demasiado la ampliación

• Ojo inundabilidad



Acceso “rodado”

• Encargo al fabricante o especialista

• Adaptabilidad a cambios en tipo de 

aerogenerador

• Soluciones creativas





Imagen que contiene foto, casco, aire, hombre

Descripción generada automáticamente

https://www.abc.es/espana/abci-impresionante-traslado-camion-palas-aerogenerador-202010131427_video.html
https://www.abc.es/espana/abci-impresionante-traslado-camion-palas-aerogenerador-202010131427_video.html


https://youtu.be/p_NmbQ3rjCE?si=qucx-CNn_yMPGHo_


Viales 
interiores

• Adaptabilidad a cambios 

en tipo de aerogenerador

• Soluciones creativas

Imagen elegida por la ”I”A



Aerogeneradores

• Todo lo que hemos hablado es para 

evacuar la electricidad de los aeros. 

Toda gira en torno a éstos.

• Afectaciones:

• Cimentación

• Torre

• Plataforma

• Vuelo



La única 
constante es 
el cambio

Todo cambiará de sitio, no 

basta con el terreno justo



Estrategias de 
negociación

• Puntos clave: 

• Coherencia y 
credibilidad

• Paciencia

• Lógica vs. Emoción

• Valor del terreno

• Evitar excepciones 
prematuras

• Complejidad = bloqueo 
en la toma de decisiones



Contratos

• 20 + 5 + 5… pregunta al 

fiscalista

• Accesos para estudios y obra

• ¿Cuándo y cuánto empiezas a 

pagar?

• Trocear la afectación (no, no 

es “afección”)



Para qué discutir si puedes expropiar
(pues te explico para qué)

• Expropiación: el último recurso, pero cuenta siempre con él

• DUP

• L 24/2013 artículo 54

• Variaciones por comunidad autónoma

• Estrategias para minimizar la expropiación

• Importancia de la Relación de Bienes y Derechos Afectados 
(RBDA)

• Expropiación

• Ley de Expropiación Forzosa de 1954

https://www.boe.es/buscar/act.php?id=BOE-A-2013-13645&p=20240627&tn=1#a54


Bienvenidos 
a este nuevo 
mundo
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